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Nosotros

Somos un equipo de profesionales con Mas
de 20 anos de experiencia.

Brindamos servicios de asesoria y consultoria
a personasy empresas del sector carnico.

Brindamos asesoria técnica y especializada
a personas y organizaciones en el sector
carnico, permitiendo que propietarios y/o
gerentes conozcan la realidad de su negocio
y sea direccionado de manera efectiva,
proporcionando soluciones integrales que
IMpulsen Ssu crecimiento, eficiencia,
rentabilidad y calidad en |la cadena de valor.

Ser reconocidos como la firma de asesorias
de referencia, destacandonos por nuestra
excelencia, innovacion y compromiso con |los
resultados en la industria carnica. Liderar la
transformacion y el crecimiento del sector
carnico a nivel nacional e internacional.
Continuaremos expandiendo nuestra
experiencia y presencia global,
contribuyendo al desarrollo sostenible, la
responsabilidad social y el fortalecimiento de
la cadena de valor del sector en todo el
mundo.




Servicios

Plantas
Expendios Carnicos

Ganaderos y
Comercializadores

Asaderos y
Restaurantes

Parrilleros, Chefs y
Expertos en asados

Hogares
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Asesorias Consultorias Cursosy
Talleres

En Asesorias Carnicas creemos gue cuando
existe comunicacion efectiva y colaboracion
entre los miembros del equipo de trabajo,
se genera una sinergia que motiva el
compromiso para el logro de los objetivos

corporativos.




Asesorias

Nuestro propodsito es ayudar a las empresas a
mejorar su desempeno, optimizar sus pProcesos,
identificar oportunidades de crecimiento y
superar desafios. Para ello hemos definido unos
programas, cursos y talleres practicos con el
objetivo de lograr el éxito y la sostenibilidad
empresarial.

Consultorias

Acompanamos las decisiones empresariales
mediante la participacidon activa en comités
gerenciales y juntas directivas, con el fin de aportar
a las acciones estratégicas y operativas de los
negocios, buscando siempre mejorar la situacion
actual. Ayudamos a materializar el crecimiento
corporativo con direccionamiento estratégico bajo
un equipo multidisciplinario.

Cursos y talleres

Mediante nuestros cursos vy talleres especializados
buscamos capacitar y entrenar a Gerentes,
Administradores y colaboradores de empresas y
negocios del sector carnico, sobre |la manera
correcta de gestionar los negocios, desde el
conocimiento base del negocio, el manejo de
indicadores y planes estratégicos efectivos basados
en resultados positivos a lo largo del tiempo.
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Cursos para negocios que

manejan productos carnicos

Programa

GESTION
ESTRATEGICA

DE COSTOS

Es el proceso de identificar, analizar
y controlar los costos, con el objeto
de maximizar la rentabilidad y la
competitividad de la empresa.

v Compras (Proceso y Flujo,
Capacidad, Periodicidad)

v Proveedores (Seleccion,
Evaluacion, Fichas Técnicas)

v Procesos de produccion
(Mermas, Bajas y Desperdicios)

v Herramientas y Entregables

Programa

GESTION
ESTRATEGICA DE
PRECIOS DE VENTA

Es el proceso de establecer precios
optimos para los productos, tenien-
do en cuenta factores como los
costos, la demanda del mercado, la
competencia y los objetivos estraté-
gicos, con el fin de maximizar los
ingresos y la rentabilidad.

v Configuracion del sistema
(Software)

v Margen Ideal de utilidad
(Politicas de Precios)

v Analisis de Ventas (Top)

v Herramientas y Entregables

Administracion de negocio con
indicador de margen bruto.

Gestion estratégica de costos de productos,
precios de venta y manejo de inventarios.

MANEJO DE
INVENTARIOS

El manejo de inventarios es el pro-
ceso de supervisar y controlar las
existencias de productos de la em-
presa, incluyendo la planificacion,
adquisicion, almacenamiento y dis-
tribucion.

v Organizacion (Ambiente,
Ubicacion, Colocacion)

« Rotacion (Vida Util, Sistema)

« Conteos Fisicos (Periodicidad,
Preparacion, Duracion)

v Herramientas y Entregables

ADMINISTRACION
CON INDICADOR DE
MARGEN BRUTO

Los indicadores son medidas o va-
riables que se utilizan para evaluar
o medir el desempeno, el progreso
o la situacion actual de algo.

v Indicador de Margen Bruto
(Periodicidad, Objetivo, Analisis)

v Construccion (Informes: Ventas,
Compras, Inventarios)

v Redireccionamiento (Plan de
accion, trabajo en equipo)

v Herramientas y Entregables.



Programa

Cursos para negocios que

manejan productos carnicos

ESTRATEGIA
DE MERCADEO

El mercadeo es el conjunto de acti-
vidades que tienen como objetivo
identificar, satisfacer y mantener las
necesidades y deseos de los consu-
midores a través de la creacion y
promocion de productos y servicios.

v Ambiente de Promocion (Fechas
especiales, Temporadas)

v Publicidad (Periodicidad, Medio,
Mediciones, Costo beneficio)

v Fidelizacion y CRM (Base de
datos, campanas)

v Herramientas y Entregables

DINAMICA
DE PROMOCIONES

Se refiere a la planificacion y ejecu-
cion de actividades promocionales
para atraer la atencidn de los clien-
tes, generar ventas y aumentar la
participacion del publico objetivo.

v Descuentos en dias frios (%,
horarios, Platos)

v Regalos (Cumpleanos de clientes,
ndmero de compras)

v Interacciones (Redes sociales,
Fotos)

v Herramientas y Entregables

Estrategia de marketing, dinamica de
promociones y crecimiento en ventas.

CRECIMIENTO
EN VENTAS

Se refiere al aumento en la cantidad
de productos vendidos en un perio-
do determinado, logrado en su ma-
yoria por acciones de tipo comercial
o0 de mercadeo.

v Capacitacion en ventas
(Aumento del tiket)

v Desarrollo de nuevos productos
(Mejoras, )

v Exploracion de nuevos mercados
(Pilotos de prueba)

v Aumento en la base de clientes
(Sistemas de referidos)

v Herramientas y Entregables

Otros programas disponibles

Diseno y funcionalidad de las plantas fisicas (cocinas, zonas de
produccion, Puntos de venta, Normatividad).

Optimizacion en los procesos de produccion (Controles, Calidad,
Tiempos y Movimientos).

Diseno de la estructura de compras (Funciones, Programa,

Contabilidad, Documentos, Mediciones, Efectividad).

Aspectos fundamentales en l|la seleccidn, capacitacidon vy
desarrollo del equipo de trabajo (Trabajo en equipo, Sinergia,
Resolucion de Conflictos).

Conoce de carnes, tipos de cortes ( Usos, Métodos de Sellado y
Coccion, Preparaciones).

Compray venta de ganado en pie.




Agesqrias
carnicas

@ WWW.asesoriascarnicas.com

Calle 12 Nro. 13-37 piso 2
Pereira, Risaralda, Colombia

Q @ +57 323 959 7454 P info@asesoriascarnicas.com f (O] asesoriascarnicas




